【記入例】
[bookmark: _Hlk75438876]令和4年度ものづくり企業技術・販路マッチング支援事業
新規顧客開拓支援（Linkers Marketing）申込書

年　　月　　日
（あて先）公益財団法人名古屋産業振興公社　理事長※締切：令和4年6月30日


企業名　　　株式会社○○○○
代表者名　　代表取締役　○○○○

	担当者部署
	○○部○○課

	担当者氏名
	○○○○

	担当者連絡先
	E-mail: ○○○○

	
	TEL: ○○○○



令和4年度ものづくり企業技術・販路マッチング支援事業のマッチングの伴走支援のうち、新規顧客開拓支援（Linkers Marketing）について、「３　同意事項」記載の項目にすべて同意のうえ、申し込みます。

１　マッチングの伴走支援を希望する技術・製品
	技術の名称
	○○○加工技術

	技術種別
	※「新技術」「新製品」「その他」より該当するものを記載してください。

	技術概要
	○○○を○○○することにより、○○工程の加工時間を短縮する技術
（新技術を想定して記入例を作成しています）

	１）既存技術・製品との比較
・　○○の加工において、○○業界向けの加工精度を保証するには、○○○を実施する必要があり、長時間の加工工数を費やしていた。今回の新技術により、○○○を実施する際の加工時間を半減することが可能となった。
２）シーズ内容
※オープンにできる範囲で記載してください図 1

※図や写真等を用いて、分かりやすく説明してください
・　使用機器・設備：
○○製　〇〇〇加工機
○○製　○○センサーを活用したIoTツール
・　使用材料：
既存の加工と同様
・　内容：
これまでの○○加工工程では、○○○部分の加工において
○○がバラつく傾向にあるため、○○が安定せず長時間の
工数を費やしていた。新技術では、○○部分の○○をセン
サーにより測定し、そのデータを分析して瞬時に加工デー
タを微調整することで、加工時間の短縮を可能にした。
（図１　参照）
・　コスト（販売価格・提供価格など）：　※参考価格で構いません。
加工費　○○○円／個
・　生産能力（月単位、年単位、歩留など）：
月産〇万個まで対応可能
・　想定される顧客：
○○業界、○○業界
○○工程に○○な課題を抱えている企業
・　実績例：
○○業界の○○加工業に納品済
・　取引を望まない業界、企業
既存顧客との関係上、○○業界との取引は断る可能性あり
３）本技術が提供する付加価値
・　付加価値１
既存の技術と比較して○○○が有利
＜詳細説明＞
既存技術では○○○だったが、本技術では○○○
・　付加価値２
既存の技術と比較して○○○が有利
＜詳細説明＞
既存技術では○○○だったが、本技術では○○○
４）技術のフェイズ
・　本技術のフェイズは○○○
※「理論」「実証」「開発」「プレ生産」「量産」より選択してください（複数選択可）。
５）提供方法
・　本技術の提供方法は○○○
※「ライセンスアウト」「材料」「デバイス」「製品」「ソリューション」より選択してください（複数選択可）。
６）公開情報
・　特許　※公開番号を記載してください。
・　論文　※掲載雑誌、タイトル、著書、ISBNなどを記載してください。
・　学会　※学会名称、登壇かポスターのどちらかなどを記載してください。


[bookmark: _Hlk101960576]※会社案内（パンフレット等）と併せてご提出ください。
※マッチングの伴走支援を希望する技術・製品について詳細資料がある場合は、本申込書と併せてご提出ください。

２　面談候補企業の探索について
支援が決定した場合、面談候補企業の探索に関して、以下のとおり希望します。
	[bookmark: _Hlk101203986]１）希望コンタクト先業界と企業名
　※「四季報」の分類程度の業界指定をお願いします。
　※支援が決定した場合に、リンカーズが提出する提案先リストにご希望の企業が必ず含まれるわけではございませんので予めご了承ください。
　※企業名は正式名称でご記載ください。

・食品（用途：チーズやパンの製造など）
　　○○○株式会社
　　●●●株式会社
・電力（用途：コンバインドサイクル発電など）
　　○○○ホールディングス株式会社
　　●●●株式会社

２）有望ユーザーへの一斉メール配信利用の有無（※あてはまるものに○を記載してください。）
　【○】利用したい
【　】利用しない
【　】商社に配信したい
【　】商社に配信したくない

３）除外企業（すでに提案済みなどの理由で提案を望まない企業）
　※企業名は正式名称でご記載ください。

○○○株式会社
●●●株式会社




[bookmark: _Hlk75438907]３　同意事項
[bookmark: _Hlk75875012]　(1) 本事業のマッチングの伴走支援（新規顧客開拓支援）の支援対象費用は、Linkers Marketingの着手金及び成果報酬（2社までの面談料）であり、面談企業が3社以上になった場合は、自社で成果報酬（3社以上の面談料：税別15万円）の費用負担をすること
　(2) 面談の候補企業が3社以上となった場合であっても、すべての候補企業と面談をすること
　(3) 支援決定後に、リンカーズ株式会社とLinkers Marketingの利用について契約を締結すること
　(4) 支援決定後に、自社の都合によりLinkers Marketingの利用を取りやめないこと

４　技術募集情報（発注情報）閲覧登録について
　　リンカーズ株式会社が提供する大手企業等からの技術募集情報（発注情報）をオンライン上で閲覧することができます（登録無料）。
　　☑ 登録を希望する。
　　□ 登録を希望しない。
　　□ 登録済み

５　企業情報
　　本事業を始めてご利用される方は、以下の企業情報をご記入ください。昨年度利用された方やすでに他の支援メニューをお申込みの方は再度の記入は不要です。

	企業名
	株式会社○○○○

	所在地
（本社）
	（〒000-0000）
名古屋市○○区○○

	市内拠点
	＜名古屋市内の拠点（☑を入れてください）＞
　☑本社　　□支社・事業所　　□その他（　　　　　）

	
	＜市内拠点所在地＞　※市内本社の場合は記入不要
（〒　　　-　　　　）


	資本金
	○○万円
	売上
	○○万円

	設立年
	（西暦）　　　　19○○年
	従業員（常時雇用）
	○○名

	HPアドレス
	https://○○○○

	事業概要
（製造業分野）
	○○○加工




